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spreek vol zorg voor een haal meer resultaat
overtuiging sterk verhaal uit je presentaties
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pitch met pak uit met een
plezier professionele powerpoint

Wat maakt een opleiding overtuigend presenteren
een absolute must?

Je hebt een belangrijke pitch voor de boeg. In die enkele minuten moet
je een investeerder, je team, een collega, een dichte kennis, je klant of
zelfs een totaal onbekend iemand overtuigen dat jouw idee de
investering - in tijd, in geld of op welke manier dan ook - waard is.

Wat is de boodschap die je wil meegeven? Op welke manier? Hoe krijg
je je zenuwen die je nu al voelt onder controle? Hoe ga je nu het best
aan de slag met je slides? En vooral, hoe zorg je dat jouw boodschap
blijft kleven bij het publiek en hen tot de juiste actie aanzet?

Deze training reikt je praktische tools aan om to-the-point,
professionele, overtuigende pitches en presentaties te ontwikkelen. Of
het nu op je volgende netwerkevenement is of je volgende presentatie
voor een directiecomité of potentiéle investeerders, we begeleiden je
stap per stap naar een sterke pitch en/of presentatie.
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Wat leer je in onze opleiding?

Presentaties structureren Visuele slides ontwikkelen

Verhalen opbouwen
Formeel / informeel pitchen « Aandacht vasthouden « Non-verbaal communiceren
Boodschap overbrengen
Actie genereren

Stress beheersen
Stopwoorden vermijden

Zakelijk presenteren
Interactie stimuleren




Over acta

Acta bestaat uit een hecht team van trainers die hun passie willen delen met hun klanten.
Het zijn professionals met een jarenlange ervaring en een actuele kennis in hun eigen
werkveld. Allemaal zijn ze gedreven coaches die inspireren, motiveren en mensen
aanzetten tot actie. Pas als training leidt tot echte gedragsverandering, is hun missie

geslaagd.




Contacteer ons

President Kennedypark 19c
8500 Kortrijk
info@actamanagementbe
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